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～営業拠点～

○会社名 ANAあきんど株式会社
※ANAセールス株式会社より社名変更

○設 立 2021年4月1日

○事業内容 地域創生事業
航空セールス事業
その他附帯事業

○本社所在地 東京都中央区日本橋 2-14-1

○全国事業所 国内支店：33箇所



～ANAグループにおける地域創生～
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～事例のご紹介～

「ANA農園プロジェクト」 愛媛のみかん農園の未来を守るプロジェクト

【地域の課題】
・柑橘（みかん）の⽣産量は⽇本で1,2位を争うが、
少⼦⾼齢化による農家の「⾼齢化」、「担い⼿不⾜」
・後継者不⾜に伴う廃園の増加
・⽣産量減少傾向

【事業概要】
地元農家様と廃園にしない仕組みを構築
⽣産⇒加工⇒流通⇒販売までの⼀連の流れをサポート
以下の視点で支援をしていく

〜愛媛のおいしいミカンを未来の⼦供に残したい！！〜

・耕作放棄地の再活用
・担い⼿、働き⼿支援（収穫期を中⼼とした労働⼒の確保）
・農家の安定的な収入確保

⼀次産業（みかん農園）が元気になれば⼈だけでなく物流も活性化

⇒ 関係⼈⼝、交流⼈⼝拡⼤



ANA農園の運営ANA農園の運営 農園の運営農園の運営

ツアー造成ツアー造成

販路拡⼤販路拡⼤

収穫期における⼈⼿不⾜を解消廃園を「ANA農園」として再⽣させ
耕作放棄地問題を解消

ふるさと納税を活用した新たな旅⾏商品の創出

プロモーションプロモーション

愛媛県の魅⼒の発信とともに誘客に向けたプロモーションと
移住者の創出

ANA経済圏を活用した販路拡⼤による
マネタイズモデルの構築

新規商品開発新規商品開発

みかんの皮など産業廃棄物を活用した新商品の
開発（CAとのコラボレーションなどの話題性）

農園運営

誘客販売(マネタイズ)

持続可能
な事業へ

ANA農園プロジェクトの事業運営サイクル



ANA農園プロジェクトのマネタイズモデル（販路拡⼤）

ANA FESTA、マルシェ

農園

ANAグループ

愛媛県

顧客

商品開発
販売協⼒

商品販売

購入（代⾦）

地域の
課題解決

⼈材派遣
⼈件費

� 新たな収入（ノンエア）源の発掘
� 販売⼿数料
� ANAグループ⼈材の有効活用、⼈件費

ANAグループ

� みかん農園の存続維持
� 売上（収入）の安定化
� ANAグループノウハウ（知⾒）の共有

農園

� 第一次産業の活性化や産業廃棄物の再
利用など地域の課題解決

愛媛県

� 産地直送の新鮮なみかんや加工品の購入
機会の創出

顧客

機内
ラウンジ

提供

A-Style、wonder FLY

越境EC（全日空海淘）

販売・新商品開発

×

販売⼿数料

販売拡⼤させるための
仕組み作り
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ANAふるさと納税（松山市） ANAオリジナル返礼品「伊予かんの木オーナー制」

� ANAふるさと納税 / 松山市 / オリジナル返礼品
� 愛媛新聞記事（2021年9月16日）

� ANAあきんどニュース
https://www.anahd.co.jp/group/pr/202109/20210915-4.html

� 松山市ホームページ

http://www.city.matsuyama.ehime.jp/shisei/machizukuri/hurusato/mikan_tree_owner_pr.html
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～ANAグループ商材を用いた地域産業支援～

■ANAふるさと納税

■クラウドファンディング 「WONDER FLY」



～ANAグループ商材を用いた地域産業支援～

成城石井成城店併設スペースにて、
ANAグループと地域活性化の取り組みを一緒に行いませんか？

地域の魅力を発信できる店舗として、
首都圏で期間限定で、地場産品の販売に活用いただけます！！

同じスペースで、ANAグループ商材を活用し、
自治体様の販促を実施いたします。

契約期間は最短1か月となります。
※最長3か月

■首都圏エリアで店舗を活用した地場産品の販売
「TOCHI-DOCHI（とちどち）」




